APRESENTAGCAO?

comercial

Regina Vituri

Corretora de Planos de Saude
e Odontologicos.




QUALIFICACOES

" Especialista em planos de saude.
" Represento as melhores marcas.

%) Especialista nos planos; Unimed, Sdo Bernardo SAMP,
MedSénior, BestSénior , Grupo Meridional.
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Rf REGINA

Cansultora de baneficios
Especialista em planos de sadude



Quem sou eu??

Ola! Sou Regina Vituri, corretora especializada em
planos de saude e odontoldgicos para pessoas fisicas e
empresas. Meu compromisso € com a transparencia, o
atendimento humanizado e a busca pela melhor
solucao para cada cliente.

Com uma solida experiéncia no mercado, meu foco
esta Nnos planos MedSénior e BestSénior, gue oferecem
beneficios exclusivos para pessoas a partir de 44 anos,
além de planos de saude e odontoldgicos empresarials.

Minha missao é simplificar a escolha do plano ideal,
garantindo economia, seguranca e qualidade no '
atendimento. - i
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Proporcionar as pessoas e empresas acesso
facilitado a planos de saude e odontoldgicos,
oferecendo um atendimento personalizado,
transparente e eficiente, para garantir seguranca
e tranquilidade na escolha do melhor plano.

VISAO

Ser referéncia em consultoria de planos de saude
e odontologicos, destacando-se pelo atendimento
humanizado e personalizado, pelo suporte
continuo aos clientes e pela oferta das melhores
solucoes do mercado, sempre alinhadas as reais
necessidades de cada pessoa ou empresa.

VALORES

A base do meu trabalho esta em principios que
garantem um servico de qualidade e confianca.

A transparéncia é essencial para que cada cliente
tenha todas as informacdes necessarias antes da
contratacao, sem surpresas. O atendimento
humanizado me permite oferecer um suporte
proximo e personalizado, entendendo a realidade
de cada cliente para indicar a melhor solucao.

Prezo pela exceléncia no servico, garantindo que
cada etapa do processo seja clara, eficiente e sem
burocracia. A ética profissional esta no centro do
meu compromisso, respeitando cada cliente e
oferecendo apenas aquilo que realmente faz
sentido para ele. Além disso, meu compromisso
com o cliente vai além da venda: acompanho cada
um no pos-contratacao, garantindo suporte VA
continuo sempre que precisar. e



MEUS DIFERENCIAIS
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Atendimento personalizado -» Consultoria presencial na
Grande Vitoria e online para todo o Brasil.

Sem taxa de adesao -» O cliente s6 paga qguando o plano estiver
ativo.

Sem coparticipacao - Planos MedSénior e BestSénior
garantem mais economia.

Propostas sob medida » Reducao de custos com estudo
estratégico de caréncias.

Atendimento continuo » Suporte completo antes, durante e
depois da contratacao.

Atuacao em datas especiais » Condicoes diferenciadas para
profissionais da saude, médicos, contadores e outras categorias.




Pl ANOS Planos de Saude
D I S P O N iVE I S ; E;izgoar,FBzigéar:ior, Unimed e Samp.

ﬁ Empresarial:
ml=

Samp, Unimed, Grupo Meridional Saude.
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Planos odontolégicos

(Exclusivos para Empresas)

SdoBernardo samp, TIP3

™ Meridional sempreodonto
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ﬁ Samp, Unimed e Sempre Odonto

Trabalho com as principais operadoras do

mercado, oferecendo cobertura ampla e
redes credenciadas de exceléncia.



Como funciona meu

atendimento

/ Entendimento da \ / Proposta sob medida \
necessidade - |dentifico
as reals necessidades do
cliente.

2 Apresento opcoes
personalizadas e esclareco
Contratacao facilitada
2 Processo simples,

todas as duvidas. /
sem burocraclia e com

Acompanhamento continuo
suporte completo.

N/

SN
\ /
2 Suporte apos a contratacao,

envio de carteirinha digital
e esclarecimento de duvidas.
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DUVIDAS

FREQUENTES

9 Caréncia » Ajudo a aproveitar o tempo ja cumprido em planos anteriores. '

9 Diferenca entre planos individuais, familiares e empresariais » Explico

de forma pratica e objetiva.

9 Sem coparticipacao » Menos gastos € mais previsibilidade financeira.

9 Reajustes » Assessoria transparente para evitar surpresas.




Por que escolner
meu atendimento?

Escolher um plano de saude ou odontoldgico pode ser
uma decisao complexa, e & por Isso que meu
compromisso val muito além da simples venda de um
plano. Meu objetivo é oferecer uma consultoria
especializada, transparente e personalizada, garantindo
que cada cliente encontre a melhor solucao para suas

necessidades, sem surpresas desagradaveis no futuro.

> Atendimento exclusivo e personalizado » Analiso cada caso
individualmente para oferecer o plano mais vantajoso.

> Sem burocracia » Explico todas as condicdes de forma clara e
transparente.

> Sem taxa de adesao -» Vocé sé comeca a pagar quando o plano
estiver ativo.

> Sem coparticipacao » Menos custos e mais previsibilidade
financeira nos planos MedSénior e BestSénior.

> Suporte continuo » Meu atendimento nao termina na
contratacao. Estou disponivel para ajudar sempre que precisar.
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S o melhor da vida € agora.

> Ajuda na escolha inteligente » Faco um estudo estratégico de

@ Meridional s'en'd]p'f:eodonto caréncias para reduzir prazos de espera e garantir o melhor
Kora Saud ~———— custo-beneficio.

> Atendimento online e presencial - Atendo todo o Espirito Santo
de forma online e presencialmente na Grande Vitoria.




Entre em contato e descubra a melhor
solucao para voce ou sua empresa!

WhatsApp Comercial: Instagram: Regina Vituri Atendimentos presenciais na Grande Vitoria
(27) 99251-2900 @reginawvituri Corretora de Planos de saude e Online para todo o Espirito Santo



